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Se han registrado casos de usuarios de AS/400 que 
deseosos de aprovechar los recursos de la máquina, no 
configurados inicialmente,  han decidido ampliar algunos de 
los que les parecían más interesantes como pueden ser añadir 
capacidad en discos, ampliar la memoria, aumentar la 
potencia del procesador o adquirir tarjetas interactivas de 
mayor capacidad liberadora.  

Resulta sorprendente el poco o nulo interés demostrado 
por los distribuidores de IBM, en utilizar las posibilidades de 
las máquinas de series anteriores, pero plenamente operativas 
ignorando las peticiones de los clientes y proponiéndoles todo 
tipo de alternativas, las cuales, en su mayor parte,  consistían 
en cambiar la máquina por un modelo más moderno y  como 
no con la última versión del Sistema Operativo.  

¿Cuál es la mejor opción para el cliente? 

Muchos usuarios actualizan, amplían o cambian la máquina 
cuando realmente se les queda pequeña, se vuelve lenta o 
manifiesta una clara obsolescencia técnica y aun así procuran 
que los cambios sean los mínimos para evitar trastornos que 
aparecen inevitablemente en cuanto nos movemos de la 
cotidianeidad.  

En estos casos, resulta especialmente atractiva la 
posibilidad de instalar el software GoFaster, el cual nos 
permite aumentar considerablemente el rendimiento del 
AS/400, sin ningún esfuerzo técnico en su instalación y 
seguimiento. No es necesario actualizar la versión del Sistema 
Operativo, ya que, el mismo programa GoFaster funciona 
desde la V4R3 del OS/400 hasta la V7R1 del i5/OS. 

Es una solución limpia, rápida y simple que elimina la 
inquietud del bajo rendimiento por un buen plazo de tiempo. 

se  perjudiquen  los intereses  de sus 
clientes, propondrá la compra del 
GoFaster antes que otras alternativas 
que le permitirían obtener mayores 
beneficios inmediatos y una situación 
más cómoda políticamente.   
 
   Un comprador (Usuario) cuyo 
objetivo sea el sacar el mayor 
provecho posible de sus inversiones, 
sin obsesiones ni dependencias 
tecnológicas que comprometan el 
auténtico objetivo de su Empresa que 
es maximizar su beneficio con el 
mínimo riesgo posible eligiendo sus 
alternativas con inteligencia y sentido 
de la oportunidad. 
      
   Cuando estos dos arquetipos han 
coincidido el resultado ha sido 
espectacular. Así ha ocurrido en Italia 
donde junto a distribuidores dotados 
de un desarrollado olfato comercial,  
se han encontrado con clientes que han 
considerado todas las alternativas y 
han optado por las más prácticas y 
oportunas para  sus  intereses reales 
que son  la  buena  marcha de su  
empresa y la consecución de sus 
propios objetivos. 

Cuando el AS/400 o System i tienen 
la  capacidad  interactiva  limitada 
sufren lentitud en sus procesos. 
Compruebe la capacidad real de su 
modelo en este enlace, quizás 
encuentre solución a ese problema: 

www.gofaster.us/modele.htm 

   El GoFaster se ha introducido en 
muchos y variados países sin que sea  
sencillo deducir el porqué de su 
apabullante aceptación en algunos 
casos y las reservas mostradas en 
otros. Las explicaciones serían 
sencillas a poco que intentásemos 
averiguarlo, pero mientras lo hacemos, 
resulta curioso observar el escaso éxito 
de su introducción en Japón , no más 
de 30 copias vendidas, cuando en 
Corea del Sur se han vendido más de 
150 copias. O porqué se han instalado 
unas 80 copias en Chile y sólo 30 en 
Argentina. Sin salir de Europa resulta 
chocante que se hayan vendido unas 
200 copias en Alemania, más de 500 
en Italia y casi  3.000 en  España. 
 
   Aunque  sin  duda  la  idiosincrasia y 
la coyuntura de  cada  país   puede 
aportar alguna pista,  hay  dos  factores   
básicos  y  fundamentales que  están 
participando   en   los  resultados. A un 
lado  los  distribuidores  y  dealers  y 
en el  lado opuesto los compradores 
como usuarios de productos. 
 
   Un  distribuidor   cuyo  objetivo   sea 
maximizar su beneficio,  pero sin  que 
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